
Economia
O Comércio e a Moeda
O Comércio

Produção ( Distribuição ( Consumo

Não pode haver comércio sem: estudo de mercado

Logística:

-transportes

-compras(é importante(parte administrativa

-gestão de stocks(gestão de bens existentes em armazém

Distribuição: 
Actividade que faz a ligação entre a produção e o consumo

Tem função:

(económica: Promove a utilidade dos bens levando-os até aos consumidores, promovendo o seu bem-estar

(social: através da distribuição há contacto com outras pessoas e civilizações

Tipos de Comércio

(Grossistas (armazenista): Grandes armazéns que vendem grandes quantidades de produtos
(Retalhistas: Vão buscar as coisas dos grandes armazéns (grossista)

Incotermos: Prazos de entrega – criados para definir responsabilidades e para saber quem paga as despesas

Definir o local de entrega: Serve para definir responsabilidades e para saber quem paga as despesas

Contrato (acto jurídico em que há um acordo entre 2 ou mais partes) de Compra e Venda: Acordo entre duas partes, o vendedor e o comprador, em que há o pagamento de uma quantia monetária

Requisitos:

(Objecto

(Capacidade dos contraentes (capacidade jurídica, mental)

(Mútuo acordo

(Formal (escritura)

	                   Fases do 

                   contrato
Documentos


	Encomenda
	Entrega
	Liquidações (descontos/Iva)
	Pagamento

	Nota de Encomenda
	X
	
	
	

	Guia de Remessa
	
	X
	
	

	Factura (Documentos da Entrega)
	
	
	X
	

	Nota de Débito Documentos da Entrega)
	
	
	
	

	Nota de Crédito Documentos da Entrega)
	
	
	
	

	Recibo
	
	
	
	X


IVA a pagar ao estado por
uma empresa (IVA Suportado) = IVA liquidado – IVA redutível
Circuitos de Distribuição

Conceito: Etapas percorridas por um bem através dos diversos agentes

Existem para dar utilidade aos bens. O circuito depende do tipo de produto e da política da empresa

Tipos de Circuitos:

(Ultracurto:

Produtor ( Consumidor


(Curto:


Produtor(Retalhista ou Hipermercado( Consumidor

(Longo (É importante pois vai junto ao consumidor)

Produtor(Grossista(Retalhista(Consumidor

Tipos de Comércio

A) Relações de Propriedade

(Comércio Independente – aquela estrutura pertence a uma só empresa

(Comércio Integrado – Há relação entre várias empresas

(Franchising – a empresa faz um contrato com a marca e vende-a
(Integração empresarial – A empresa produz e vende a própria marca

B) Estratégias de Comercialização

(Comércio Tradicional

(Hipermercados

(Comércio especializado ex: sapataria

Moeda

Evolução: Ao longo da história, a moeda tem evoluído. Havia troca directa – produto por produto. Havia moeda de mercadoria ex: cigarros

Moeda Metálica,papel, escritural ( (Moedas, cheques, transferências bancárias...)

Moeda Electrónica ( Cartões de Multibando e de Crédito. A moeda electrónica facilita o comércio. Ela e a moeda escritural incentivam o comércio, desenvolvendo o acto económico, já que facilitam o pagamento pois não é preciso andar com sacos de dinheiro, sendo muito importantes

Quanto mais moeda em circulação, maior procura, e se a oferta não aumentar os preços sobem

Vários tipos de valor da moeda

(Valor Intríseco: Correspondente ao valor do material que nele está inscrito ex: Uma nota de 10 € pode ser feito de papel que valha 50 cêntimos

(Valor de colecção

(Valor nominal ou facial: Valor inscrito no título, 10 € valor nominal 10€

Funções da Moeda

( Meio de Pagamento – Dinamiza as trocas e facilita o comércio

( Unidade de valor (PIB, Preço) – Ex: “ Este bem custa 2€”, o PIB em Portugal é de 2,5 milhões de €. Serve para ver o preço de um, calcular o seu PIB.
(Reserva de Valor: Podemos depositar dinheiro num banco

(Preço do Bem ( valor de um bem traduzido em unidades monetárias): É fixado com base no custo de produção, na margem de lucro e no mercado.
(Custo de Produção
Inflação

Conceito: É um desiquilíbrio entre a procura e a oferta. Quando a procura for maior que a oferta, há inflação.

Quanto maior a inflação, menor o valor da moeda pois é preciso dar mais dinheiro para comprar o mesmo

Tipos de Inflação

(Moderada/Deslizante: Aumento dos preços cerca de 3%

(Galopante: Aumento acima de 10%. A moeda perde a qualidade da reserva de valor

(Hiperinflação: Mais de 80%

(Desinflação: Há aumento dos preços mas a um ritmo menor
(Deflação: Diminuição dos preços (Inflação negativa)
(Reflação: Passagem de um preíodo de deflação para outro de inflação

(Trotante: Inflação acima de 3%

(Estragflação: Aumento dos preços e crise económica ( elevado desemprego) simultaneamente. É o caso de Portugal na actualidade

Inflação Homóloga: Comparação da taxa da inflação de um ano com o mesmo mês do ano anterior

Causas da Inflação (variam conforme o tempo e o espaço)
(Aumento da procura – se a oferta não aumenta, há inflação.
(Remessa dos emigrantes – Faz aumentar a procura das nossas famílias e a oferta mantém-se, havendo inflação

(Aumento dos custos de produção – Aumento dos combustíveis e das matérias primas, faz com com que exista o aumento dos preços, o que é mau para as empresas porque perdem-se clientes e competitividade

(Excesso de moeda em circulação
(Aumento do preço das matérias-primas
(Aumento dos Impostos

(Especulação – Colocar os produtos fora do mercado para que o desiquilíbrio entre a procura e a oferta aumente, havendo preços mais elevados e mais inflação

(Inflação importada – Se importarmos produtos com preços inflacionados, os preços dos nossos bens aumentam

(Baixa produtividade
(Financiamento do défice orçamental – A especulação dos produtores, o aumento das receitas pode ser feito através do aumento dos impostos e a consequente subida dos preços, havendo um aumento da inflação
Consequências da Inflação

(Diminuição do poder de compra

(Instabilidade social

(Aumento dos salários nominais

Medidas para combater a inflação

(política fiscal (aumento dos impostos para menor procura)
(política orçamental (reduzir as despesas do estado)
(aumento das taxas de juro (mais dificuldade em comprar a prestações o que faz com que a procura seja menor)
(controle dos salários (para menor procura a produtividade sobe, os custos de produção sobem e os preços também)
Medidas para não subir os preços quando há inflação

(maior eficácia dos circuitos de distribuição dos produtos (menos intermediários)

(cursos de formação para os trabalhadores de modo a haver maior produtividade

(diminuir os custos de produção comprando matérias-primas mais baratas

(fazer esforços para haver mais produtividade
Salários

Nominal: Corresponde ao valor do trabalho de uma pessoa

Real: Quantidade de bens que uma pessoa consegue comprar com o salário nominal. Se a inflação aumentar e o salário nominal se mantiver, o salário real diminui

Exemplo:

SN ( Inflação ( SN

12% (12,1% (-0,1%

15% (4% (11%

Aumento do Salário Nominal < Taxa de Inflação. O salário real e o valor da moeda diminuem

Política de controlo da inflação: Conjunto de acções destinadas a manter os preços a níveis aceitáveis, através de medidas como o aumento das taxas de juro, fixação dos preços, etc
Objectivo das politicas antiflacionistas

( combater o aumento dos preços
( reduzir os efeitos da diminuição do poder de compra
Inflação em Portugal

Houve grande taxa de inflação em 1974 (após o 25 de Abril) devido à instabilidade económica e social, pelo que a oferta diminuiu.

A crise do petróleo em 1973 fez com que os custos de produção tenham aumentado, o aumento da procura devido ao regresso dos emigrantes, especialmente os retornados, aumento dos salários nominais devido às reivindicações sindicais que queriam repor o poder de compra, aumentando a procura, mantendo-se a produtividade e aumentando os custos de produção
Cada produto tem o seu circuito e o seu tamanho depende do tipo de produto e do tipo de comércio
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